
NomduMontant
contrat et de minimumde la Fenêtre Remarques
la compagnie prime

initialedesouscription
eneuros

AllianzRetraite30000De45 à 75ansUnseulfonds
Invest4Lifedisponible

(

50%%actions
/

50%%taux
)

et unetarification
selon l

'

âge
et

le sexe

AxaSecure25000De45 à 80ans 3 profils
revenusgarantisou 8 fonds

avecunmaximum
de50%%actions
danstouslescas

Terred

' avenir 2 30000De45 à 80ans 3 profils
AG2R et 40fonds

,

LaMondialeunactifeneuros
,

car la formule
revenus garantis
seprésentesous
forme d

'

option

VOTREARGENT-SPÉCIALPLACEMENTS

Allier la rente
et le capital
AssurancevieDes
contrats d

' unnouveau

genre,

les " variable
annuities "

, offrentun
revenugaranti à viesur
le capitalversé

à
l

'

origine .
Sans

renonceraucapital.
Quiditmieux ?

aceaubesoincroissantde
compléments deretraite et aurecul
desrendements desfondsen
euros

,

lesassureurs s' inspirentde
la formuleaméricainequalifiéede
variableannuitiespourgarantirdes
revenus à vie.

Actuellement
,

lescompagnies
présentes surcetteniche Axa ,Allianz et AG2R
LaMondiale diffusentcesproduits

d

'

épargnehautdegammeendirect
,

via
leursréseaux . Elleslesdéclinent
également enproduitsblancs
destinés

à
despartenaires.

Ainsiparexemple ,

Axa
GlobalDistribution signe
descontratsdecetypepour
BNPParibasWealth

Management ,

LCLBanque
privée

,

LaCompagnie 18-18
,

Banquepalatine.. . Deson
côté

,

AG2RLaMondiale
Partenairesenconçoit
notammentpourOddo

,

ASH
(

AssuranceSaint-Honoré
Patrimoine

, groupe
EdmonddeRothschild

)

,

Sélection1818.
D

' unecompagnie à
l

'

autre
,

cettetechnique repose
surdeuxproduitsenun :

uncontrat d

'

assurancevie
classiquepourassurer le

rendementjusqu' à
la findu

capitalversépar le

souscripteur et unautrederente
permettant d

' assurer le

rendement jusqu' audécès
Quand le capitalversépar le

souscripteur esttotalement
consommé

,

unerentevia

gèreprenddonc le relais . Leparticulier
investitsurunsupport : unfonds
profilégérépar la compagnieouun
portefeuilledefondsenactions et

obligations . Enversantuneprimeinitiale
dequelquesdizainesdemilliers d

'

euros
,

le souscripteurbénéficie d

' un
revenugaranti à viede

4 ou 4

,5

%%des
versements nets

,

selon l

'

âgeauquel il

désirecommencer à percevoirses
revenuscomplémentaires : 60ou65ans.

Deplus ,

il profitede la haussedes
marchésfinanciers

,

sanspourautant
ensubirleséventuellesbaisses

, grâce à

uneffetdecliquetannuel . Ainsi
, par

exemple ,

Axaprendencompte la plus
hautevaleuratteintepar l

'

épargne à
la

dateanniversaireducontrat
,

ou si
elle

estmoinsfavorable
,

untaux d

' intérêt
del%%.

« Bienqu'uncontratdevariable
annuities reposesuruneunitédecompte
adossée

à unfondsprofilé,

l

'

effetcliquet
permet d

'

engrangerdéfinitivement la

haussedurevenugaranti à vie
, souligne

AnnabelleDelestre
, responsable

marketingpatrimonialAG2RLaMondiale.
Cetteprécautionpermetdecouvrir à

la

NOTRESÉLECTIONDECONTRATS

Lescontrats " variableannuities "

,

contrairement
à une

renteviagèreclassique ,

necomportentpas d

' aliénation
decapital .

Mais la garantiederevenucoûtecher.

Valeursactuelles13octobre2011

fois le risquedelongévité et
celuidebaisse

desmarchésfinanciers .
»

Comme la fenêtredesouscriptionse
situeentre45 et 70ans

,

voire75
,

le

versementde la primepeutdéclencher
lesrevenusgarantisimmédiatementou
ultérieurement.
Après la phase d

'

épargne ,

cellede
perceptiondesrevenussedéclenche
sousformederachatspartiels
programmés . Tantque le capital n' estpas
totalementconsommé

,

la

" rente "

continue d

' êtrerevalorisée . Ensuite
,

ellene le seraplus . « Permettantde
bénéficierde la mêmefiscalité et

disponibilitéducapitalqu'uncontrat d

'

assurance vieclassique ,

lescontratsde
variableannuities s' endifférencient en
apportantunegarantiederevenusqui

s' appliquemêmedans le casoù la valeur
de l

'

épargnedevientnulle »

, souligne
GillesÉtienne

,

associéchezCyrus
Conseil

à
Paris.

Unproduitquiconvient
auxprofessions libérales

Contrairement à unproduitderente
viagèreimmédiate

,

il n'

y

a pas d

'

aliénationdecapital .

« Lorsdudécèsde l

'

assuré d

' uncontratvariableannuities
,

la

compagnietransmetauxbénéficiaires
désignés l

'

épargneglobaledisponiblesur
le contrat »

, poursuitAnnabelle
Delestre . Diffusésparlesservicesde
gestionprivéedesbanques et

des
conseilsengestionde
patrimoine

,

cescontratsfigu
rentenbonneplacedans
lessolutionsde
compléments derevenus .

« Cetype
deproduit s' adresseaux
travailleursnonsalariés

,

professionslibérales
,

en
particulier médicales

, pourqui la

baissedeniveaudevie à
la

retraitepeutêtretrès
importante , poursuitGilles
Étienne .

Il estégalement
recommandéauxcadres
supérieursayantdestauxde

remplacementinférieurs à

50%%ouauxchefs d

'

entreprisesouhaitantaffecter
unepartieduproduitde la

cessiondeleurentreprise
oufondsdecommerceau
maintiendeleurniveaude
vie . »

Tantsurlesversements
quepour la gestion ,

lesfrais
restentencoreélevés . C' est

le prix à payerpour la

garantiedesrevenus.
RENÉEDEHEL
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