
Commentchoisirson
conseilenpatrimoine

LesCGPI
,

conseillersengestiondepatrimoine
indépendants , proposentdebonsplacements à

ceuxquidisposentdequelquesmilliers d

' euros.

archésfinanciersenchute
libre

,

modificationsen
cascadede la législation

fiscale et coupsde fil declients
déboussolés : l

' été n' a pasétédetoutrepos
pourlesconseilsengestionde
patrimoine indépendants

(

CGPI
)

. Parmi
lesrares à avoirvuvenir la tempête

,

Jean-PierreRondeau
,

le président
deMegaraFinance

, quisefélicite
«

d

' avoircoupélespositionsdes
clients » avant la dégringoladedu
moisd

' août . Cekrachestuncoup
durpourles 2 247professionnels
recensésdans le Livreblancdu
cabinetAprédia . Eneffet

,

ils se
remettaienttoutjustede la crisede2008

,

comme le noteBNPParibasCardif.

Accès à touslesproduits
Decettecrise

,

la professionavait
tirélesleçons : plusde la moitiédes
fondscollectésétaientplacésdans
descontrats d

' assurance-vieen
euros . Cesderniersprotègent le

capital
,

et le rémunèrentchaqueannée à

untauxvariableprochedeceluides
obligations . Enclair

,

l

' effondrement
récentducoursdesactionsne
devraitavoirqu'unimpactlimitésur
les70milliards d

' eurosgéréspar la

profession.
Assurance-vie

,

retraite
,

immobilier
,

produitsdedéfiscalisation
,

aide
juridique et fiscale : lesCGPIontpour

objectifdeproposer lesmeilleures
solutionspatrimoniales . En « chefs
d

' orchestre »

,
préciseJean-Pierre

Rondeau . Leurarme : l

'

indépendance .
A la différencedesbanques

oudesassureurs
,

tentésdevendre
enprioritélesproduitsmaison

,

ces
indépendants

(

94 ,8%%descabinets
sontdétenuspardespersonnes
physiques et 67 ,1%%ontunactionnariat
familial

)
peuventchoisirlesproduits

qu' ils proposententouteliberté.
« Nosfournisseursdoivent s'

impliquerdansleurdiscours
,

nous
démontrer l

' intérêtdeleursproduits.
Celaentraîneparfoisdesrelations
tenduesaveccertains »

,

reconnaît
AlainFouillit

,

ducabinetAxor . Cette
indépendance a ungrosavantage.

«

L

' accèsà touslesproduitsnous
permetdelescomparer,

dechoisir à

la fois le meilleur et celuiqui
correspond le mieux à la situation
patrimonialeduclient »

, souligneEric
Bachmann

,

dePatrimum.
Alorsqu' il estdifficile d

' êtreaccueilli
dansunebanqueprivéeavecmoins
de250000euros d

' actifsfinanciers
,

lesCGPIacceptentde s' occuperde
patrimoinesplusmodestes

,

à partir
dequelquesmilliers d

' euros . Un
atout

, expliqueNicolasBazinet
,

du
cabinetArobasFinance

,

enplusde
«

la disponibilité et la capacité
d

'

écouteduclient »

. Selon le ???
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Financesprivées

Notresélectionde12conseilsengestiondepatrimoine
GÉRANT
CABINET

MeyerAzogui
( CyrusConseil

,

Paris
)

ThierryMoreau
(

3APatrimoine
,

La-Roche-sur-Yon
,

Nantes
)

Jean-Pierre Lededantec
Europatrimoineinvestissement

(

Nice
)

Vincent Paquier
(

Promethéeconseil
,

Bordeaux
)

EricBachmann
(

PatrimumGroupe ,

Toulouse
)

YvesGambartdeLignières
(

DeLignièresPatrimoines
,

Vannes
,

Paris
)

Jean-PierreRondeau
( MegaraFinance

,

Paris
)

XavierBeal
et YvesThiboult

(

Lazuliconseil
,

Paris
)

AlainFouillit
(

AxorFinance
,

Marseille
)

NicolasBazinet
(

Arobas Finance
,

Paris
)

JacquesBalesse
(

JFBFinance
,

Lille
)

PascalBing
(

CabinetBing , Lyon )

???cabinetAprédia ,

le nombre
moyendeclientsparconseillerne
dépassepasles200pour60%%

d

' entreeux .Unchiffreaumoins
deuxfoisinférieur à ceuxconstatés
danslesbanquesprivées.
Cetteindépendance et cette
disponibilité neconstituentpas ,

en
ellesmêmes

,

desgarantiesde
professionnalisme . « Notremétierreposesur la

confiance et le respectmutuel . Vous
n' accordezpasvotreconfiance à

n' importequi ,

surtoutquand il

s' agitdevotreépargne »

,

observe
PascalBing . A la différencedesban

A FAIRE

EXIGER
LATRANSPARENCE
DESFRAIS

? Plusles
rétrocommissions
verséesauCGPI
sontimportantes ,

plus il fautseméfier
desproduits . Pourplacer
leursprogrammes
immobiliers

,

des
promoteursproposent
desrémunérations
supérieures à 10%%

auxCGPI!Oncomprend
quecertainsaient
dumal

à résister.

A NEPASFAIRE

MONTANT DESACTIFS
GÉRÉS

(

ENEUROS
)

1

,4

milliard

242millions

200millions

150millions

120millions

70millions

65millions

63millions

62millions

60millions

46millions

25millions

CHOISIRUNCGPI
ENFONCTIONDELA
TAILLEDESENCOURS

? « Certaines
petitesstructures

,

souventinstallées
depuislongtemps ,

ontuneexcellente
réputation
souligneAidaSadfi

,

directrice et associée
ducabinetdeconseil
Aprédia.

COMMENTAIRES

Lepremieracteurde la profession . Multicompétence , vingt-deuxans d

' existence
,

7 associés et 80collaborateurs . Présence à Paris
,

Bordeaux
, Lyons ,

Reims.

Depuis1992
,

il
a développé unpartenariat avecdesexperts-comptables . Clientèle

d

'

ex-chefs d

'

entreprise . A crééavectroisconfrèresunesociétédegestion.

Uncabinetcomposé d

' ancienscadresbancairesdotés d

'

unesérieuse
expériencedesmétiersde la finance . Approchepatrimonialeglobale.

Aprèssixans d

' existence
,

cecabinet généraliste ( quatreassociés
)

,

s' affirme comme
unevaleursûrede la professiondans le

sudde la France . SiteInternetdequalité.

Cecabinetcrééen2004parunancienbanquiercomptequatreassociésvenus
de l

' assurance et de l

'

expertisecomptable . Privilégie la protectiondupatrimoine.

A soncompte depuis2006
,

il faitpartiede la nouvellegénération desCGPI.
Réputépoursescompétences juridiques et fiscales.

A
la têtedecettemaison

,

undesgrandsanciensde la profession , président
d

'

uneassociationprofessionnelle . Réputépour la prudencedesagestion.

Uncabinetparisienpolyvalent ,

reconnudans le domainede l

' immobilier
,

maisaussidans l

' investissement enOPCVM.

Déjàvingtansdemétier . CeMarseillaisestappréciépoursadisponibilité avec
lesclients et sonexigence vis-à-visdesfournisseursdeproduitsfinanciers.

Cecabinetdegestion traditionnel a plusieurssitesInternet d

' informationdédiés
à desproduits financiersspécifiques . Spécialistesde la défiscalisation.

Ex-banquier , figurede la profession ,

il
a aussiétévice-présidentde la Chambre

desindépendants dupatrimoine (

CIP
)

. Cabinetgénéraliste.

Cettefigurede la professionconnaît toutes lesficellesdumétier.
Sadevise :

« Nevendrequelesproduitsque l

' oncomprend.

quiersoudessociétésdegestion ,

les
CGPInegèrentpas l

'

épargneen
direct . Maisleurresponsabilité
civilepeutêtreengagéeencasde
défautdeconseil.

Exiger le labelprofessionnel
Pourfaire le bonchoix

,

mieuxvaut
prendredesprécautionsenamont.

« Leplusimportantest d

' avoir le

bonfeeling ,

il fautque le courant
passe »

,

observeMeyerAzogui ,

présidentdeCyrusConseil . Lechoix
d

' unCGPI s' effectuesur le conseil
d

' unproche . Maisrien n' empêche
d

' enrencontrerplusieurs . La
professionestassezbienencadrée

,

mais il

faut s' assurerquesonfutur
conseiller estdetouteconfiance .

Il

doitêtreestampillé « Conseilleren
instruments financiers »

(

CIF
) ,

avoir
uncasier judiciairevierge et adhérer

à uneassociationprofessionnelle
bénéficiantde l

'

agrémentde l

'

Autoritédesmarchés financiers
,

comme
la Chambredesindépendantsdu
patrimoine

(

CIP
)

,

l

' Anacofi
,

la CNCIF
ou la CompagniedesCGPI.

A chacunedesactivitésdeconseil
correspondunlabelprofessionnel
obligatoire : pourlesopérationssur
comptes

,

le statut d

' intermédiaireen
opérationbancaire

(

I0B
)

, pour l

'

assurance
,

celuidecourtier et

,
pour

l

' immobilier
,

celui d

'

agent . Pasévi

dent
,

saufdanslescabinets à

compétencesmultiplesoùchaque
associépeutavoirsaspécialité.
Lorsde l

' entréeenrelation
,

le client
doitcosignerunelettredemission
quiprécise ,

enparticulier ,

les
prestations et lesmodalitésde
rémunérationduCGPI . Celui-ciétantpayésur
la basedecommissionsde
placements négociéesavec les
fournisseursdeproduits

,

le systèmepeut
pousserdesindélicats à

choisir les
produitslesplusrémunérateurs
poureux

,

mêmedemauvaises
qualités . Certainspréconisentmême
l

' abandondumécanismedes
commissions auprofit d

' unefacturation
d

' honoraires . Hélas
,

lesFrançaisne
sontpasprêts à payer leurCGPI
commeunavocat . Seulescertaines
prestations bilanpatrimonialou
aide à la déclarationderevenusou
d

' ISF font l

'

objet d

' honoraires.
Enfin

,

il fautprendreencompte l

'

expérienceduCGPI
,

sa
reconnaissanceparsespairs ,

son
indépendance capitalistique (

51%%ducapital
doitêtredétenupardespersonnes
physiques

)

. Autantdecritèresque
nousavonsintégréspourétablir
notresélection

(

liretableau
) ,
qui

comprenddetrèsgrandes
structurescommedespetitesbénéficiant

d

' uneréputationétablie.
Jean-PierredeLaRocque
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